
강 의 계 획 서

2016 년도 1학기 (정규)

교과목 과목코드 과목명 설득과 협상 학점 3 시수 3

담당교수 음 영 철 이메일 연락처

평가방법
중간고사 기말고사 출 석 기 타 보고서 계
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교과목의

목적및개요

(학습목표)

21세기는 설득과 협상의 시대이다. 재학생과 특별히 졸업을 앞둔 학생들에게 설득과 협상 기술

은 시대적 요구이기도 하다. 이 과목을 공부하면 자신이 원하는 것을 설득력 있게 제시할 수 있

을 것이다.

주교재

(수업자료)

김용규, <설득의 논리학>, 웅진지식하우스, 2007.

스튜어트 다이아몬드, 김태훈 역, <어떻게 원하는 것을 얻는가>, 8.0, 2011.

부교재

참고문헌 로버트 차알드니, <설득의 심리학>, 21세기북스, 2002.

강 의 진 도 표

주 월 / 일 강의주제및내용 강의방법 과제물 비고

1 수사학과 예증법/협상 전략 강의

2 삼단논법/감정의 중요성 강의

3 배열법과 yes-but논법/의사소통 강의

4
귀납법과 과학의 수사학/표준과 프

레이밍
강의

5 가추법과 가설연역법/가치의 교환 강의

6 연역법과 자연언어/감정 공유 강의

7 심리학과 의사결정/문화의 차이 강의

8 토론술과 논쟁술/협상 모델 강의

9 이치 논리와 퍼지 논리/협상 전략 강의

10 진리론/인정 받는 사람들의 비밀 강의
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13
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